bioprojet BUNDESWEIT

Zum Unternehmen:

Wir sind das deutsche Tochterunternehmen eines aufstrebenden, forschenden franzdsischen
Familienunternehmens der pharmazeutischen Industrie und suchen zum nachstmoglichen Zeitpunkt
flr mehrere Vertriebsgebiete (BUNDESWEIT) einen

Key Account Manager - Schlafmedizin (m/w/d)

Ihr Aufgabengebiet:

e Betreuung eines innovativen Arzneimittels im Bereich Schlafmedizin

e Entwicklung der Strategie, Ziele und Budgets fiir die zu betreuenden Kliniken/Zentren

e Ableitung eines MaRnahmenplans pro Kunde und Realisierung der Umsatz- und
Entwicklungsziele im Gebiet

e Umsetzung der Vertriebsstrategie und —ziele sowie der Marketingkonzepte im Gebiet

e Gebietsmanagement

e Allgemeine Kundenbetreuung und Kundenbindung, Identifikation und Betreuung von
Meinungsbildnern

e Planung und Steuerung des Ressourceneinsatzes im Gebiet

e Teilnahme an Kongressen und Veranstaltungen sowie Gestaltung und Durchfiihrung von
Kundenveranstaltungen

e Prasentation der Produkte im Rahmen von Messen, Fachtagungen und Workshops

e Durchflihrung von Schulungen

o Begleitung und Dokumentation von nicht-interventionellen Studien (NIS)

o Teilnahme an Vertriebstagungen

e  Wissenschaftliche Projektarbeit mit Schlafzentren

e |dentifikation von Schlafzentren fiir die Gestaltung wissenschaftlicher Forschungsvertrage
und medizinischer Projekte

e Gebietsmanagement: Erstellung von Monats- und Quartalsreports, administrative und
registrierende Aufgaben

e Berichtslinie: Vertriebsleiter



lhr Profil:

e Naturwissenschaftliche Ausbildung/Studium und/oder Geprifter Pharmareferent nach § 75
Arzneimittelgesetz

e Mindestens 2 Jahre Vertriebserfahrung als Key Account Manager im Pharmabereich (Klinik
und Praxis)

e Kenntnisse des Pharmamarktes und dessen Netzwerke im Verkaufsgebiet, sowie Fahigkeit zu
deren Erweiterung

e Proaktiv bei der Betreuung und Gewinnung von Kunden

e Professionelle Anwendung von Vertriebs- und Marketingtools

e Unternehmerisches, ziel- und ergebnisorientiertes Denken und Handeln

e Teamorientiert

e Hohes MaR an Empathie und Uberzeugungskraft

e Sicherer Umfang mit der gangigen Anwender-Software (MS-Office)

o Exzellente Beherrschung von Gesprachs- und Verkaufstechniken

e Reisebereitschaft und ausgepragte Hands-on-Fahigkeiten

e  Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

e Fihrerschein der Klasse B

Wir bieten:
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Vielseitige Aufgaben mit hohem Gestaltungsspielraum und Eigenverantwortung

Sehr gutes Verglitungspaket (13 Monatsgehalter und attraktive Bonusregelung)

30 Urlaubstage pro Jahr

Firmenwagen auch zur freien privaten Nutzung

Unsere betriebliche Altersversorgung im Wege der Entgeltumwandlung mit attraktivem
Arbeitgeberzuschuss

Individuelle Mitarbeiterforderung und -Qualifizierung

Das Beste: Sie arbeiten in den schonsten Stadten der Welt
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Kontakt:

Gerne erwarten wir lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen:
e Tabellarischer Lebenslauf inklusive Lichtbild und Angabe Ihres Wunschgebietes
Komplette Arbeitszeugnisse
Gehaltswunsch
Frihestmoglicher Eintrittstermin

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung und garantieren lhnen selbstverstandlich eine vertrauliche
Behandlung lhrer Unterlagen.

Bitte senden Sie die Bewerbungsunterlagen an Nicole Braun: hr@bioprojet.de
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